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Über mich:
Seit über 20 Jahren bin ich selbständig als unabhängiger 

Finanzplaner unterwegs und mit der Betreuung komplexer 

Vermögen vertraut. Ich wohne im südhessischen Bensheim-

Auerbach und bin überregional tätig.

Meine Arbeitsschwerpunkte sind das Rhein-Main-Gebiet 

sowie Berlin. Als Referent kann ich mittlerweile ebenfalls auf 

15 Jahre Erfahrung zurückgreifen und publiziere Artikel in der 

Zeitschrift  „Vermögensbildung professionell“ des IWW-Instituts.

Ich freue mich darauf, Sie kennen zu lernen!

Frank Hussmann

Mein Angebotsspektrum:

 Absicherung 

 Altersvorsorge

 Finanzplanung

 Vermögensbetreuung

 Finanzierungen

EFC Südhessen

Rudolf-Diesel-Straße 24

64625 Bensheim

Tel.: 0 62 51 / 8 61 77 56

Mobil: 0 15 20 / 1 53 58 29

E-Mail: frank.hussmann@efc.ag

Web: www.frank-hussmann.de
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VITA
Jahrgang 1967, verheiratet, drei Kinder
seit 2011 unabhängiger Finanzplaner im Hause der EFC AG 

2017   
Stiftungsberater 
European Business School 

2007   
Financial Planner 
Frankfurt School of Finance & Management

2004   
Financial Consultant 
Frankfurt School of Finance & Management 

1998 bis 2010   
Finanzberater
Finanz-Service GmbH der apoBank, apoFinanz 

1995   
Vermögensbetreuer für vermögende Privatkunden 
BfG Bank AG Frankfurt 

1994   
Vermögensbetreuer 
Dresdner Vermögensberatung Frankfurt 

1991   
Betreuer für vermögende Privatkunden, 
Mitentwicklung eines Betreuungscenters 

1990   
Sparkassenbetriebswirt 
Rheinische Sparkassenakademie 

1989   
Vermögensberater 
Rheinische Sparkassenakademie 

1984   
Bankkaufmann 
Kreissparkasse Köln

EFC Südhessen

Rudolf-Diesel-Straße 24

64625 Bensheim

Tel.: 0 62 51 / 8 61 77 56

Mobil: 0 15 20 / 1 53 58 29

E-Mail: frank.hussmann@efc.ag

Web: www.frank-hussmann.de
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Mein Publikationsverzeichnis
Gerne sende ich Ihnen meine Publikationen per E-Mail zu.

EFC Südhessen

Rudolf-Diesel-Straße 24

64625 Bensheim

Tel.: 0 62 51 / 8 61 77 56

Mobil: 0 15 20 / 1 53 58 29

E-Mail: frank.hussmann@efc.ag

Web: www.frank-hussmann.de

Planvoller Umgang mit Ihren 
Finanzen in schwierigen Zeiten

  frank.hussmann@efc.ag

Unternehmer-Infoveranstaltung: 
Sind Ihre Finanzen heute noch 
planbar?

  frank.hussmann@efc.ag

Die Erstellung einer persönlichen
Finanzplanung – sinnvoll?

  frank.hussmann@efc.ag

Aktuelles zur gesetzlichen 
Neuregelung  „Unisex-Tarife“

  frank.hussmann@efc.ag
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Kooperationen

MORGEN & MORGEN – Das unabhängige Analysehaus
Das unabhängige Analysehaus MORGEN & MORGEN ist der Ansprechpartner, wenn es um Transparenz 
und Know-how am Versicherungsmarkt geht. Seit der Firmengründung im Jahr 1989 hat MORGEN & 
MORGEN einen festen Platz in der Spitzengruppe der Analysehäuser. Die Hauptaufgabe, Klarheit und 
Übersicht im Datendschungel der unterschiedlichsten Tarife im Versicherungsmarkt zu schaffen, verfolgt 
MORGEN & MORGEN mit höchster Präzision und einem Maximum an Engagement. Da ich für Sie als Mak-
ler tätig bin, kann ich hier unter den Besten der Besten auswählen, was für Ihre Risikoabsicherung passt.

Finanzierungen
prohyp ist einer der führenden Baufinanzierungsdienstleister für freie Finanzberater und Finanzplaner.  
Über prohyp kann ich für Sie aus dem Angebot von mehr als 100 Finanzierungspartnern die für Sie 
passende Lösung und die besten Konditionen herausfiltern.
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GSAM + SPEE AG
Es freut mich, Ihnen seit dem 1.1.2015 als Angestellter der GSAM + Spee AG auch die Dienstleistung der 
Vermögensverwaltung anbieten zu können.  Für weitere Informationen klicken Sie bitte auf den Link: 
https://youtu.be/ooNZrvTpIvU

PEN
Qualität und Zuverlässigkeit verbinden uns – das Unternehmernetzwerk an der Bergstraße. Eine gute 
Zusammenarbeit über Branchengrenzen hinweg nützt allen Beteiligten. Als Mitglied im PEN-Unterneh-
mernetzwerk arbeiten wir regelmäßig und intensiv mit starken Partnern aus diversen Branchen in der 
Region Bensheim und Umgebung zusammen. Wenn Sie nach vertrauenswürdigen Fachbetrieben und 
Dienstleistern suchen, sprechen Sie mich an.

FFB

Die FFB ist eine der größten unabhängigen Fondsplattformen in Deutschland. Als moderne 
Fondsbank unterstützt sie freie Finanzberater und deren Kunden mit maßgeschneiderten 
Lösungsangeboten, damit individuelle Vermögensziele realisiert werden können. Auf die 
effizienten Services vertrauen auch institutionelle Kunden wie Banken und Versicherungen. 
Hierfür stehen mehr als 10.000 Fonds und 1000 ETFs von über 220 in- und ausländischen 
Anbietern zur Verfügung. Flexibel nutzbare technische Lösungen runden das Angebot der 
FFB ab. Die FFB gehört zu Fidelity International, einer inhabergeführten Fondsgesellschaft 
und betreut ein Vermögen von 32,6 Milliarden Euro in rund 650.000 Kundendepots.
 
Die FFB besitzt eine Vollbanklizenz und unterliegt der Bundesanstalt für Finanzdienstleis-
tungsaufsicht (BaFin), ist Mitglied im Einlagensicherungsfonds des Bundesverbands Deut-
scher Banken e.V. sowie in der Entschädigungseinrichtung deutscher Banken GmbH.



Kooperationen
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ebase

Die European Bank for Financial Services GmbH (ebase®), ein Unternehmen der FNZ Group, 
bietet als Vollbank neben umfassenden Dienstleistungen im Depotgeschäft u. a. auch die 
Finanzportfolioverwaltung sowie das Einlagengeschäft an. ebase ist ein Full-Service Partner 
für Finanzvertriebe, Versicherungen, Banken, Vermögensverwalter, Kapitalverwaltungs-
gesellschaften und FinTechs. Das Produkt- und Leistungsspektrum schafft B2B-spezifische 
Lösungen für den Vermögensaufbau und die Vermögensanlage. Dazu zählen neben In-
vestment-, VL- und Wertpapierdepots auch Lösungen für die standardisierte Fondsvermö-
gensverwaltung und die betriebliche Altersversorgung. Verrechnungskonten sowie Kredite 
runden das Angebot der B2B-Bank ab. Partner der ebase können ihren Kunden die Produkte 
und Leistungen der ebase wahlweise direkt anbieten, diese mit einem Co-Branding verse-
hen oder in einer White-Label-Variante individuell gestalten. Als eine der führenden B2B-
Direktbanken verwaltet ebase derzeit (Stand Dez. 2021) ein Kundenvermögen von rund 60 
Milliarden Euro (AuA) und hat über eine Million Kunden. Rund 9.000 Fonds und ETFs von 
mehr als 210 Kapitalverwaltungsgesellschaften können über ebase bezogen und veräußert 
werden. ebase besitzt eine Geschäftserlaubnis als Vollbank und unterliegt der Bundesanstalt 
für Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin), ist Mitglied im Einlagensicherungsfonds des Bun-
desverbands Deutscher Banken e.V. sowie in der Entschädigungseinrichtung deutscher Ban-
ken GmbH. 2020 kündigte ebase die Übernahme des Wertpapiergeschäfts der Augsburger 
Aktienbank an und gründete in diesem Zusammenhang das Competence Center Augsburg.



„Das Ganze ist stets mehr als 
die Summe seiner Teile.“

 Financial Planning – mit dem Blick fürs Ganze



 Absicherung
 Altersvorsorge 
 Finanzplanung
 Vermögensbetreuung
 Finanzierungen
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Absicherung

Berufliche Höchstleistungen, geschaffene Vermögenswerte, 

anspruchsvolle Hobbys, familiäre Aspekte – was immer Ihnen 

besonders am Herzen liegt: Es verdient besonderen Schutz!

Deshalb begleiten wir Privat- und Firmenmandanten im 

Rahmen unserer Financial-Planning-Beratung aktiv bei der 

Gestaltung eines strategischen Absicherungsmanagements.

Vor dem Hintergrund Ihres individuellen Risikoprofils 

entwickeln wir maßgeschneiderte Deckungskonzepte 

und sorgen im Schadensfall für eine durchsetzungsstarke 

Regulierung.



 Absicherung 
 Altersvorsorge
 Finanzplanung
 Vermögensbetreuung
 Finanzierungen
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Altersvorsorge

Sie sind beruflich etabliert und Ihre wirtschaftliche Situ-
ation ist stabil – jetzt ist der Zeitpunkt gekommen, wei-
ter in die Zukunft zu denken.

Sinkendes Rentenniveau, alternde Bevölkerung, steuerpflich-

tige Renten – niemand weiß, was ihn im Alter erwartet. Sie 

möchten in Ihre Altersvorsorge investieren. Aber wie? Von 

Versicherungen,  Fonds über Sparpläne bis hin zu vermieteten 

Immobilien – es gibt eine Vielzahl an Produkten am Markt. 

Was hiervon für Sie wirklich sinnvoll ist, hängt immer von Ih-

ren individuellen Wünschen und Zielvorstellungen ab. Auch 

Überlegungen zum geplanten Eintrittsalter für den Ruhestand 

und die Absicherung Ihrer Berufs- und Erwerbsfähigkeit spie-

len hierbei eine wichtige Rolle. Bei so vielen Fragen brauchen 

Sie die besten Antworten – nicht die erstbesten! 

Auch ich kann nicht in die Zukunft schauen. Aber ich kann Ih-

nen aufgrund der heute bekannten Rahmendaten doch eine 

gute Orientierung geben, was Sie in etwa erwarten können 

und wie es um Ihre finanzielle Versorgung im Ruhestand be-

stellt ist.

Wichtig ist, dieses Thema immer wieder einmal überprüfen zu 

lassen. Denn was morgen kommt, können wir heute nur er-

ahnen, aber nicht wissen. Auf Veränderungen müssen wir uns 

immer wieder einstellen.



Finanzplanung

Warum Financial Planning von EFC?

Im Beruf ist jeder auf Professionalität, Zielgerichtetheit und 

Erfolg bedacht und hat die Dinge seines Verantwortungsbe-

reichs fest im Griff. Und bei den privaten Finanzen? Vielfach 

werden Anlage- und Finanzierungsentscheidungen aus dem 

Bauch getroffen, sind also weder geplant noch zielgenau und 

gehen am eigentlichen Bedarf vorbei.

Eine fundierte Finanzanalyse, die sich an Ihren Zielen und 

Wünschen orientiert, ist die Basis für eine erfolgreiche Pla-

nung. Mit der IT-gestützten Finanzexpertise wird ein de-

taillierter Überblick geschaffen: Fehlentwicklungen werden 

vermeidbar, erforderliche Korrekturen greifen schneller, Ent-

scheidungen sind auf einer gesicherten Grundlage einfacher 

zu treffen.

Das daraus erzielte Konzept und die mögliche Umsetzung be-

sprechen wir ausführlich mit Ihnen, um Ihre definierten Ziele 

zu erreichen. Möglich ist das nur mit einem uneingeschränk-

ten Angebot: Deshalb setzen wir bei EFC auf „Full-Finance“. 

Interessen von Produktherstellern spielen beim Auswahlpro-

zess Ihrer persönlichen Empfehlungen keine Rolle.

 Absicherung 
 Altersvorsorge
 Finanzplanung
 Vermögensbetreuung
 Finanzierungen
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Vermögensbetreuung

Noch nie war es so einfach, Aktien, Anleihen, Fonds oder Deri-

vate wie Zertifikate zu kaufen ...

... aber noch nie standen Anleger dieser für jeden unverzicht-

baren Anlageklasse so hilflos gegenüber. Jeder möchte die 

Vorteile der Wertpapiere nutzen, aber praktisch jeder kennt 

auch unangenehme Konsolidierungsphasen, die schmerzhaf-

te Verluste nach sich ziehen können.

Strukturierung und Aufbau Ihres Anlageportfolios gestalte ich 

zielorientiert: Ausgerichtet an Ihren Erfahrungen und Ihrer 

Risikobereitschaft erhalten Sie als Empfehlung ein passend 

für Sie zusammengesetztes Anlageportfolio. Delegieren Sie 

die Überwachung Ihrer Werte und deren Entwicklung gerne 

an mich. Regelmäßig überprüfen wir gemeinsam, ob Ihre De-

potausrichtung noch deckungsgleich mit Ihren Zielen, Wün-

schen und Ihrer persönlichen Lebensplanung ist und passen 

die Vermögensanlagen bei Bedarf an.

 Absicherung 
 Altersvorsorge
 Finanzplanung
 Vermögensbetreuung
 Finanzierungen
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Finanzierungen

Wenn Sie heute zum Beispiel Ihre eigengenutzte oder auch 

vermietete Immobilie finanzieren möchten, haben Sie viel-

fache Angebote und Möglichkeiten. Sie können über Banken, 

Versicherungen oder Bausparkassen finanzieren, mit oder 

auch ohne regelmäßige Tilgung.

Ist es zielführend, öffentliche Mittel einzubinden? Wenn ja, in 

welchem Umfang? Und billig ist nicht immer gut. Worauf ist 

bei langfristigen Finanzierungen zu achten?

 

Auch hier stehe ich Ihnen gerne zur Seite, um das am Markt 

zu suchen, was zu Ihnen passt. Unabhängig von Namen oder 

Adressen. Sie sagen, was Sie möchten. Und ich finde die pas-

senden Partner für Sie. Einfach, bequem. Ich erläutere Ihnen 

selbstverständlich auch, welche Art der Finanzierung für Sie 

besser und welche weniger gut geeignet ist.

 Absicherung 
 Altersvorsorge
 Finanzplanung
 Vermögensbetreuung
 Finanzierungen
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„Der Schlüssel zum Er folg 
sind nicht Informationen. 
Das sind Menschen.“

Lee Iacocca (*1924), amerikanischer Topmanager



Referenzen
Alle Originalschreiben liegen vor!

_____________________________________

„Nachdem meine 

Lebensversicherung 

mit jedem Jahr an Wert 

verlor, war es an der 

Zeit zu handeln. In einem 

persönlichen Gespräch 

konnte mir Herr Hussmann verschiedene 

Möglichkeiten der Geldanlage aufzeigen, 

die sowohl eine gute Rendite als auch eine 

hohe Sicherheit bieten. Es ist ihm gelungen, 

die Geldanlagen so aufzuzeigen, dass auch 

ich als Laie es verstanden habe. Schnell war 

somit eine Entscheidung getroffen.  Ich habe 

mich zu jedem Zeitpunkt gut aufgehoben 

gefühlt. Herr Hussmann hat mir Sicherheit 

gegeben, welche in dem Bereich der 

Geldanlage nicht alltäglich ist.“

Harald Bähr, Privatier aus Heppenheim
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_________________________________

„Herr Frank Hussmann ist seit 1996 der Berater meines Vertrauens. Er kümmert sich sehr sorgsam um meine finanziel-len Belange, seine Empfehlungen sind immer nachvollziehbar und berücksichti-gen meine Wünsche und Anforderungen. Nicht alles, was wir umsetzen, ist erfolg-reich. Aber gerade in solchen Momenten fühle ich mich gut aufgehoben und nicht alleine gelassen. In der heutigen Zeit, wo keiner genau weiß, was uns erwartet, ist mir seine Begleitung sehr wichtig.“

Frau Sch., Privatiere aus Frankfurt/Main

Privatier

Privatiere



Referenzen
Alle Originalschreiben liegen vor!
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HOBA EDV-Beratung GmbH_______________________________
„Ich kam mit meinem 
Sorgenkind – der betrieblichen 
Altersvorsorge – zu Herrn 
Hussmann. In den letzten Jahren 
hatte ich diverse Berater befragt und eingeschaltet. Bei keinem hatte ich den Eindruck, dass meine Vorstellungen aufgenommen oder mir umsetzbare Lösungsvorschläge unterbreitet wurden. Herr Hussmann hat mir zugehört und mit meinen Vorgaben nach 

Lösungen gesucht und verschiedene Ansätze vorgestellt.  Auch als alles noch einmal umgeworfen wurde, folgte er meinen Argumenten und hat mir neue Vorschläge erstellt. Die fertige Lösung war teilweise ganz anders als geplant, aber gerade hier zeigte sich seine langjährige Erfahrung und Übersicht der Produkte am Markt. Herr Hussmann war für mich jederzeit ein kompetenter Berater, der sein umfassendes Wissen in dieses für mich wichtige Projekt einfließen ließ und mich im Entscheidungsprozess tatkräftig unterstützte.“

Bertwin Hoffmann, Geschäftsführer aus Bensheim



Engagement

MSAADA Groß-Gerau e.V.
Zu helfen ist richtig. Und es tut gut, wenn wir etwas von dem abgeben können, was wir – Gott 
sei es gedankt – jeden Tag im Überfluss haben. Es stellt sich aber die Frage, wie ich sichergehen 
kann, dass Hilfe auch ankommt vor Ort. Umso schöner ist es, dass es in meiner unmittelbaren 
Nähe den Verein Msaada (heißt Hilfe) gibt. Dieser Verein engagiert sich seit Jahren in der ärmsten 
Region Kenias und ermöglicht mit Spenden und Patenschaften, dass Kinder Schulbildung und 
eine warme Mahlzeit am Tag bekommen. Darüber hinaus ist eine Krankenstation entstanden. 
Das ehrenamtliche Engagement der Vorsitzenden und der anderen Aktiven, die viele Monate im 
Jahr vor Ort sind und sich um die Hilfe kümmern, ist etwas Besonderes. Und hier zu unterstützen 
und zu helfen, ist ein besonders gutes Gefühl.

 
OpenDoors
100 Millionen verfolgte Christen bedürfen unserer Aufmerksamkeit. Dass Menschen für ihre 
christiliche Glaubensüberzeugung ausgegrenzt, ja sogar gefoltert und getötet werden, bewegt 
mich sehr. Sie werden in Nordkorea wie Staatsfeinde behandelt, im Iran und Irak aus dem Land 
getrieben. In unserer wohlig warmen, westlichen Welt sind das unvollstellbare Verhältnisse, 
zumal wir hier doch fast schon zu viel über Toleranz sprechen. Ich unterstütze, dass sich die 
Botschaft des Lichtes, der Liebe und des Frieden Jesu Christi ausbreiten kann, ohne dass  
gläubige Christinnen und Christen deshalb mit Strafe oder Tod rechnen müssen.

Flames: Handball-Bundesliga
Als wichtigen Teil meines Engagements stehe ich der Handball-Mannschaft hier vor 
Ort in Bensheim als Partner zur Seite. Es ist beeindruckend, was hier in den letzten 
Jahren aufgebaut wurde und ich freue mich sehr, das Team und die Nachwuchsarbeit
zu unterstützen.

www.msaada-gg.de

www.opendoors.de

www.flames-handball.com
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EFC Südhessen
Rudolf-Diesel-Straße 24
64625 Bensheim

Frank Hussmann
Senior Partner
Tel.: 0 62 51 / 8 61 77 56
Mobil: 0 15 20 / 1 53 58 29
E-Mail: frank.hussmann@efc.ag
www.efc.ag
www.frank-hussmann.de


